Affarsmodell for att fordubbla
kollektivtrafikens marknadsandel
— en ideskiss
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« Partnersamverkan for en fordubblad kollektivtrafik
ar branschens gemensamma initiativ for att
fordubbla det kollektiva resandet till ar 2020 och att
pa sikt fordubbla kollektivtrafikens marknadsandel.

Partnarsamvearkan for en frdubblad kollektivirafik dr branachene gemensamma initiativ for att férdubbla det kollektiva resandet till .. .
ér2020och att pd sikt férdubbla kollektivirafikene marknadsandel. Projektet drive av Svensk Kollektivtrafik, Svenska Bussbranschens Fo rdubbll .se

Rlksférbund (ER), Svenska Tax|forbundet, Branschfdreningen Tégoperatdrarma och Sverlges Kommuner och Landsting (SKL)



ldéskiss till affarsmodell

* En projektgrupp med branschens aktorer har utarbetat en
idéskiss till affarsmodell som styr mot foérdubblingen

» Underlag for en bred diskussion i hela branschen

« Tanka fritt och utga fran ett vitt papper
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Projektgruppens uppdrag

Den gemensamma visionen och vardegrunden
*Tydlig malstyrning

«Okad mangfald och valfrihet for resenarerna
sBattre forutsattningar for kommersiell trafik
sUtvecklade former for bestéallning av ovrig trafik
«Okad affarsmassig frinet for trafikforetagen
sUtvecklade former for granslos samverkan

*En offentlig finansieringsmodell som stimulerar till 6kat resande
och Okad effektivitet

*En modern lagstiftning som skapar ratt forutsattningar
*Uppfdljning av malen
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En gemensam problembild
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam

vision

"Kollektivtrafiken ar en sjalvklar del av
resandet i ett hallbart samhalle.”
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Ett perspektivskifte!
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam

vision

Gemensamma
vérd?‘inga(______/

Vi drivs av att skapa varde for resenéarerna

och att bidra till en hallbar samhallsutveckling.

- Vi ar lyhorda for resenérerna
- Vi har tillit till och fortroende for varandra
- Vi ar 6ppnainfér nyaideéer
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam

vision

Gemensamma
vérd?iinga(______/

Vart uppdrag U

Engagera och entusiasmera alla att samverka 6ver alla
granser, for att utveckla "nasta generations kollektivtrafik”
med utgangspunkt fran resenarernas behov av effektiva
helhetslosningar.
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Vision
Nasta generations
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Vi fokuserar pa:

« Kundorientering av hela branschen

« Sammanhallna och effektiva systemlésningar

e Innovationskraft

« Okad mangfald och valfrihet

« Strategisk bestallarroll med minskad detaljstyrning
« Okad affarsmassig frihet for operatorerna.

o Granslos samverkan for att fa mer kollektivtrafik for
pengarna

e FOrandring i ordnade former
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam
vision

Gemensamma
varderingar

Vart uppdrag
¥
Fordubblad marknadsandel

il

Kundmal

Kundmal

En fordubbling av resandet till 2020
NOjda resenarer

Okad betalningsvilja fran resenérerna
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam
vision

Gemensamma
varderingar

Vart uppdrag
¥
Fordubblad marknadsandel

U U

Kundmal Effektivitets-
mal

Effektivitetsmal
20 % frigjorda resurser for att 6ka
trafikutbud och kvalitet
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam
vision

Gemensamma
varderingar

Vart uppdrag

¥
Fordubblad marknadsandel
. Mal for
Kundmal Effektivitets- utveckling &
mal fornyelse

Mal for utveckling och fornyelse
Innovativ framtidsbransch med starkt

varumarke
Mening, gladje och stolthet att arbeta

tillsammans
Energieffektiv och fossilfri kollektivtrafik
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Presentatör
Presentationsanteckningar
 



Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam
vision

Gemensamma
varderingar

Vart uppdrag
¥
Fordubblad marknadsandel

U U U .

. o Mal for
Kundmal Effektno/;tets- utveckling & Ekonomimal
et fornyelse
- o
Ekonomimal

Okade samhallsresurser
Nya finansieringsmojligheter
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam

vision
Gemensamma
varderingar

Vart uppdrag y

¥
Fordubblad marknadsandel -
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Kund-
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Kundaktiviteter som driver resandet

« Oka och anpassa utbudet av tjanster sa att det
motsvarar alla olika resenarsgruppers behov

« Marknadsfora och vidareutveckla och
kollektivtrafikens produktfordelar

« Skapa enkla kollektivtrafikldsningar som ar latta att
forsta
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam

vision
Gemensamma
varderingar
Vart
uppdrag
! )
Fordubblad marknadsandel -
o Mal for
KundmaI’EffektlwtetSﬁ utveckling & konom|ma|
,t el fornyelse
Kund- Sam-
aktiviteter verkans-
aktiviteter

Fordubbli)sle -1



Samverkansaktiviteter som frigor resurser

« Okat affarsmassigt agerande i alla led och pa alla
nivaer

* [nfOra nya satt att arbeta tillsammans i
gemensamma processer (arbetsfloden)

* Information, bokning och betalningar

« Gemensamma standards och definitioner
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam

vision A
Gemensamma
varderingar
Vart
uppdrag _A

Fordubblad marknadsandel
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Fordubbli)sle -1



Utveckling som driver framat

« Skapa innovationskraft med hjalp av branschens
"Kunskapslyft”

« Lyfta fram piloter som inspirerar andra att folja efter
» Bygga varumarket "Kollektivtrafik”

« Ta fram branschgemensamma program for miljo,
trygghet, sakerhet mm

« Bedriva FoU-verksamhet som "stottar”
fordubblingsarbetet
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam

vision A
Gemensamma
varderingar
Vart
uppdrag _A

Fordubblad marknadsandel
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aktiviteter aktiviteter
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Goda ekonomiska forutsattningar for fordubblingen

» Tydliggdra de samhallsekonomiska vinsterna av
Okat resande och 6kad marknadsandel

« Ta fram konkreta forslag till alternativa
finansieringsformer
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Den branschgemensamma affarsmodellen

En gemensam

vision A
Gemensamma
varderingar
Vart
uppdrag _A

Fordubblad marknadsandel
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. ok Mal for
Kundmal ’E € t'VI'tetS/ﬂ utveckling & konomlmal
t ma fornyelse
Kund- Sam- Utveckllngs/ Ekonoml-
aktiviteter verkans- medarbetar- aktiviteter
akt|V|teter akt|V|teter
Q rganlsatlon och g
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Regionala Planer for Hallbart Resande

e |nnovativ planeringsprocess
« Naturliga arbetsmarknadsregioner
» Integrerad trafik- och infrastrukturplanering

o Samhallskrav betraffande miljo samt tiliganglighet for
funktionshindrade

 Branschgemensamma standards och funktioner

o FoOrutsattningar for kommersiell och samhallskopt trafik
o Alla aktorer medverkar

« Strategisk politisk bestallarroll pa regional niva
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Fran plan till avtal

« Transparens, likabehandling och 6ppenhet

« Helhetsansvar for kundbehov och systemeffektivitet
« Tjanstekoncessionsliknande avtal

« OQverforing av ansvar till operatérerna

« Langsiktighet och stabilitet

Fordubbli sle =1



Typomrade A, 10%

Typomrade C, 10%

Typomrade B, 80%

Avtalsformer | tre olika
typomraden

« Omraden med marknadsmassig
potential (Omrade A)

« Omraden med tillvaxtpotential
(Omrade B)

« Omraden med liten eller obefintlig
marknadspotential (Omrade C)

« Gemensamma nyttigheter

* Fritt marknadstilltrade i steg tva
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Den branschgemensamma affarsmodellen/styrmodellen

En gemensam
vision

Gemensamma
varderingar

Vart
uppdrag
¥

Fordubblad marknadsandel —
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Uppfoljning pa alla nivaer

« Uppfoljning pa riks-, regional- och lokal niva
e Fran ord till handling
» Konkreta pilotprojekt

« Vi hoppas att det blir manga fler
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Ett vinna-vinna koncept for alla aktorer

 Resendarerna — 6kat och forutsagbart utbud med hogre
kvalitet

* Operatdrerna — okade majligheter till affarsmassighet
» Bestallarna — mer strategisk roll

« Samhallet — battre forutsattningar att uppna transportpolitiska
mal
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Tack for uppmarksamheten!

Fordubbling.se
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